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Ceny krajowego wegla koksowego na tle
cen na miedzynarodowym rynku wegli
metalurgicznych

Prices of domestic coking coal against the background
of prices on the international metallurgical coal market

Dr inz. Urszula Ozga-Blaschke™®

Tre§¢: Branza gornicza ze wzgledu na wysokie koszty stale jest bardzo wrazliwa na zmiany cen. Aktualnie o cenach wegla, w wigk-
szym stopniu niz koszty produkcji, decyduje rynek, stad tez ceny wegla koksowego w handlu na rynku migdzynarodowym sa
waznym wskaznikiem zaréwno dla producentow jak i uzytkownikow tego wegla. W artykule pokazano dynamike zmian cen
krajowego wegla koksowego w ostatnich latach w poréwnaniu do cen tego typu wegli na rynku migdzynarodowym.

Abstract: The mining sector on account of high fixed costs is very sensitive to price changes. Currently about coal prices to a larger
degree than the production costs decides the market, therefore coking coal prices in trade on the international market are an
important indicator both for the producers and users of this coal. The article shows the dynamics of price changes of domestic
coking coal in the last years in comparison with prices of coals of this type on the international market.
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1. Wprowadzenie

Polska w poréownaniu z takimi §wiatowymi potentata-
mi, jak Chiny, Australia, Rosja czy USA jest niewielkim
producentem wegla koksowego, ale na rynku europejskim
zajmuje pozycj¢ lidera szczegdlnie w zakresie produkcji
najlepszych jako$ciowo wegli koksowych typu hard. Udziat
Polski w produkcji wegla koksowego ogdtem w Europie (bez
Ukrainy, ktéra w statystykach zaliczana jest do grupy CIS) w
2010 roku wyniést prawie 44 %. W regionie tym wydobycie
wegla koksowego ma miejsce jeszeze tylko w Niemczech,
Czechach i Turcji.

W ostatnich latach obserwowany jest staly spadek wy-
dobycia wegla kamiennego w kraju, w tym réwniez wegla
koksowego, co znacznie ograniczylo krajowa bazg surow-
cowa wegli stosowanych w przemysle koksowniczym. Na
spadek produkcji ztozyto si¢ wiele przyczyn — od dziatan
planowych, realizowanych w ramach restrukturyzacji branzy
po brak srodkow finansowych na rozwdj wydobycia. Istotng
przyczyna byla tez kumulacja czynnikow geologiczno-gor-
niczych utrudniajacych wydobycie w kopalniach czynnych,
jak tez serie zdarzen wynikajacych z zagrozen naturalnych.
W ostatnim tylko dziesigcioleciu produkcja wegli koksowych
obnizyta si¢ z 17,2 mln ton w 2000 roku do 11,7 mln ton
w 2010 roku. Spadek do 8,5 mln ton wydobycia w 2009 roku
byt nastgpstwem kryzysu w gospodarce §wiatowej i spadku
zapotrzebowania na koks ze strony przemystu hutniczego, co
znacznie ograniczyto popyt na wegiel koksowy.

*  Instytut Gospodarki Surowcami Mineralnymi i Energig PAN, Krakow.

Gléwnym uzytkownikiem wydobywanego w Polsce
wegla koksowego jest krajowy przemyst koksochemiczny —
udzial rynku krajowego w sprzedazy ogotem ksztattuje sie
obecnie na poziomie okoto 85 %. W wyniku utrzymujacego
si¢ duzego popytu na wegiel koksowy ze strony krajowych
koksowni, przy réwnoczesnym spadku wielkosci produkcji,
udziat eksportu w sprzedazy ogoétem obnizyt si¢ z 30 %
w latach 2000+2001 do okoto 14 % w roku 2011.

Jeszcze kilka lat wstecz produkcja wegla koksowego
w Polsce byla wystarczajaca do pokrycia zapotrzebowania
ze strony krajowej branzy koksowniczej, a import miat
charakter uzupetniajacy o okreslone rodzaje wegla (gtow-
nie niskofosforowego). Jednak ktopoty z podaza dobrych
jakosciowo wegli ortokoksowych sprawity, ze juz w 2007
roku koncern ArcelorMittal Poland S.A., poza tradycyjnym
importem z Czech, sprowadzil ponad 400 tys. ton wegla
z USA 1 Kolumbii dla zabezpieczenia potrzeb swoich kok-
sowni w Zdzieszowicach i w Krakowie. Rowniez pozostate
krajowe koksownie zwigkszyly zakupy wegla czeskiego.
W efekcie od 2008 roku Polska stala si¢ netto importerem
wegla koksowego — z importem na poziomie od 2,3 do 3.5
min ton (rys. 1). W 2011 roku (po trzech kwartatach) import
wegla koksowego w wysoko$ci 2,2 min ton przewyzszyt
eksport polskiego wegla o prawie milion ton.

Dominujacy udzial w importowanym tonazu majg wegle
z USA i tradycyjnie z Czech, ponadto na rynku pojawil si¢
rowniez wegiel z Kolumbii i Australii. Biorac pod uwage
fakt, ze Polska jest najwigkszym w Europie producentem
wegli koksowych typu hard, praktycznie jedynym zrodiem
pozyskania brakujacych ilosci tego typu wegla do produkeji
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koksu jest import zamorski (rys. 2). W roku 2010 lacznie
z USA, Australii i Kolumbii sprowadzono do Polski ponad 2,3
mln ton, a w ciggu 3 kwartatow 2011 r. prawie 1,25 min ton.

Zwigkszajacy si¢ import powoduje, ze ceny wegli kok-
sowych na rynku miedzynarodowym, bedace znaczacym
sktadnikiem kosztéw sprowadzenia tych wegli przez kok-
sownie, sg rodzajem weryfikatora dla producentow wegli
koksowych w kraju.

2. Ceny krajowego wegla koksowego

Produkcja wegla koksowego stanowi okoto 15 % ogolnego
wydobycia wegla kamiennego w kraju, ale jej udziat w przy-
chodach ze sprzedazy wegla ogdtem wahat si¢ w zaleznoSci
od sytuacji rynkowej od 25 do 33 %. Jest to zwiazane ze
znacznie wyzszymi cenami, jakie uzyskiwat wegiel koksowy
w porownaniu z weglem energetycznym oraz dynamika jego
zmian w ostatnich latach.

0Od 2004 roku ceny wegla sg w wyraznym trendzie
wzrostowym, przy czym zmienno$¢ cen wegla energetycz-
nego w kolejnych latach (miesigc do miesigca) miescita si¢
w granicach kilku procent (maksymalnie od -7 % do +10 %),
natomiast srednie ceny wegla koksowego charakteryzowatly
si¢ niezwykle duza dynamika zmian w zakresie od — 25 do +
43 % (rys. 3). Bardzo duze skokowe wzrosty cen wegli kok-
sowych sprawity, ze w pewnych okresach (od lipca 2004 do
czerwca 2005; w drugiej potowie 2008 roku oraz od kwietnia
2011 roku) byty one od 2,5 do 2,8 razy wyzsze od cen wegla
energetycznego. Relacje miedzy srednimi rocznymi cenami
tych wegli ksztattowaty si¢ na poziomie:

Srednia krajowa cena wegla koksowego jest wypadkowa
dla catosci sprzedazy wegla, w strukturze ktorej dominuje
wegiel hard (okoto 75 %). W grupie wegli koksowych wyste-
puje zréznicowanie cen w zaleznosci od typu. Ze wzgledu na
przydatnosc¢ technologiczna zwiagzang ze stopniem uweglenia
i bardzo dobrymi wiasciwosciami koksotworczymi, wegle
typu 35 (hard) w poréwnaniu do wegli gazowo-koksowych
typu 34 (semi-soft) uzyskiwaty na rynku krajowym ceny
wyzsze od 13 % w latach 2001+2002 do ponad 60 % w la-
tach 2004; 2010+2011 (rys. 4). Trend zmian cen wegli hard
i semi-soft byt podobny ale dynamika dla wegli hard byta
znacznie wigksza.

Zmiany cen wegli koksowych na rynku krajowym sa
w zasadzie odzwierciedleniem trendow cenowych wystepu-
jacych na rynku mi¢dzynarodowym. Mozna to przesledzi¢
poréwnujac przebieg zmian cen polskich wegli koksowych
ex works z cenami wegli FOB najwiekszych §wiatowych eks-
porterow — Australii i USA, w okresie od 2004 roku (rys. 5).

Podobnie jak dla wegla polskiego, pokazane ceny wegli z
USA i Australii sg rzeczywistymi $rednimi cenami dla catego
tonazu eksportowanych wegli, ktory zawiera zardéwno wegle
typu hard, jak i semi-soft. W eksporcie wegli australijskich
udziat wegli typu hard (ktorych ceny byty wyzsze od 30+50 %
od wegli semi-soft) ksztaltuje si¢ na poziomie okoto 65 %.
W strukturze jakosciowej eksportowanych wegli amerykan-
skich przewaza wegiel o wysokiej zawarto$ci czgsci lotnych
(HV), natomiast udziat wegli o niskiej i $redniej zawarto$ci
czg$ci lotnych (LV+MV) stanowi okoto 40 %. Roéznice
w cenach tych wegli wahaty si¢ (w zaleznosci od sytuacji
rynkowej) w przedziale od kilkunastu do nawet 50 %.

W przypadku cen wegli krajowych mozna zaobserwowac
pewne wyprzedzenie w zmianie trendéw cenowych, co jest
zwigzane ze sposobem zawierania kontraktow na rynku mie-
dzynarodowym. W handlu migdzynarodowym przewazajacy
tonaz sprzedawany byt w kontraktach zawieranych na tzw.
rok fiskalny FY obejmujacy okres od 1 kwietnia danego roku

do 31 marca nastepnego roku kalendarzowego. W efekcie
sprzedaz w pierwszym kwartale danego roku realizowana
byta w cenach konczacego si¢ roku kontraktowego. Na ryn-
ku krajowym natomiast od lat kontrakty na wegiel koksowy
ustalane sg ze §ciezka cenowa zmieniajaca si¢ kwartalnie.
Pozwala to producentom szybko reagowac na sygnaty ptynace
z rynku, tym bardziej Zze negocjacje i ustalanie cen na nowy
rok (FY) odbywaty si¢ zazwyczaj pod koniec poprzedniego
roku kalendarzowego.

Wysoka dynamika zmian (wzrostow i spadkow) cen wegli
koksowych w okresie ostatnich lat i duze zréznicowanie mig-
dzy benchmarkami (wskaznikowymi cenami kontraktowymi,
obowiazujacymi przez okres 12 miesi¢cy) a cenami na rynku
spot spowodowaty, ze w marcu 2010 roku w negocjacjach
cen kontraktéw na rok fiskalny FY’10/11 najwigkszy $wia-
towy eksporter australijski koncern BHP Billiton Mitsubishi
Alliance wprowadzil uzgadnianie cen w systemie kwartalnym.
Niektorzy eksporterzy zastosowali jeszcze w tym okresie
system mieszany — czg¢$¢ tonazu kontraktowano w cenach
rocznych a cze$¢ z cenami zmieniajgcymi si¢ kwartalnie. Od
1 kwietnia 2011 roku BHP BMA zastosowal rowniez usta-
lanie cen w systemie miesigcznym — wigksi odbiorcy 50 %
wegla odbieraja z cenami ustalanymi miesigcznie (a 50 %
kwartalnie), natomiast mniejsi calos¢ tonazu z cenami mie-
sigcznymi. Przy kontraktach krotkookresowych producenci
wegla moga reagowaé szybciej na zmieniajace si¢ warunki
rynkowe, ktorych odzwierciedleniem jest ruch cen na rynku
zakupow spotowych.

3. Ceny wegli hard i semi-soft

Od wielu lat w handlu weglem koksowym na rynku mig-
dzynarodowym negocjacje kontraktéw miedzy japonskimi
koncernami hutniczymi (JSM) i najwickszym eksporterem
wegla — australijskim koncernem BHP maja decydujacy
wplyw na poziom cen uzgadniany przez pozostatych uczest-
nikéw rynku (cho¢ ostatnio kwartalny benchmark dwukrotnie
wyznaczyt koncern Anglo American). Tak wigc cena kontrak-
towa australijskiego wegla koksowego typu hard na bazie FOB
porty producenta jest punktem odniesienia do kontraktacji cen
na rynkach w Azji, Europie, Ameryce Pid.

Australia jest najwigkszym $wiatowym eksporterem za-
rowno wegli typu hard, jak i semi-soft (facznie 159 min ton
w 2010 roku) uzasadnione jest wigc, ze do poré6wnania cen
krajowych wegli koksowych z cenami na rynku migdzynaro-
dowym wzigto pod uwage ceny wegli australijskich.

Poréwnanie $rednich rocznych cen ex works krajowych
wegli typu hard (ortokoksowe 35) z cenami eksportowymi
wegli australijskich na bazie FOB pokazuje wykres na rysunku
6. Na wykresie pokazano rowniez ustalone w tym okresie
benchmarki roczne (w latach 2005+2009 przeliczone na rok
kalendarzowy) i od 2010 r. — kwartalne. Podobne poréwnanie
dla wegli gazowo-koksowych typu 34 i australijskich semi-
-soft pokazuje wykres na rysunku 7.

Grupa wegli hard obejmuje catg gam¢ wegli (hard pre-
mium, hard standard, semi-hard) rdznigcych si¢ gtownie
stopniem uweglenia oraz wskaznikiem CSR (wytrzymatosé
poreakcyjna koksu otrzymanego z danego wegla), natomiast
benchmark ustala si¢ w odniesieniu do najlepszych jakoscio-
wo wegli hard premium (niska zawartos¢ czesci lotnych,
CSR>70), do ktorych zalicza si¢ np. wegle z australijskich
kopaln Saraji i Peak Downs (BHP BM) lub German Creek
(Anglo American). Zréznicowanie cen w grupie wegli hard
waha si¢ w granicach od kilku do kilkunastu procent.

Rowniez krajowe wegle koksowe, okreslane jako hard,
r6znig si¢ jakoscig w zaleznosci od typu (w zakresie zawar-
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Rys. 1. Bilans wegla koksowego na rynku krajowym w latach
20082011

Fig. 1. Balance of coking coal on the domestic market in the
years 20082011

Zrédlo: na podstawie danych MG, ARP
Source: based on MG, ARP
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Rys. 2. Struktura importu wegla koksowego wedlug krajow
w roku 2010

Fig. 2. Structure of coking coal import according to countries
in 2010

Zrédlo: na podstawie danych MG, ARP
Source: based on MG, ARP

tosci czesei lotnych 1 wlasciwosci koksotworczych), jednak
do niedawna praktyczniec obowigzywata jedna cena dla calej
grupy wegli typu 35. Dopiero od 2010 roku pojawito si¢
niewielkie zroznicowanie cen, a w 2011 roku wzrosto do
9 % (migdzy weglem 35.1135.2A a 35.2B).

Od 2005 roku na rynku wegla koksowego nastapit okres
bardzo dynamicznych zmian cen w stosunkowo krotkich
przedziatach czasowych z wyraznie utrzymujacg si¢ tenden-
cja wzrostowa. Ceny krajowych wegli koksowych typu hard
uzyskiwaly wartosci na poziomie cen australijskich wegli
hard premium na bazie FOB, natomiast ceny wegli semi-soft
byly przewaznie nieco nizsze od ustalanych benchmarkow.

Przy tego typu poréwnaniach nalezy jednak wzia¢ pod
uwage zmienno$¢ kursu ztotego do dolara, co pokazujg wy-
kresy na rysunku 8, ktore przedstawiaja zmiany cen (okres
do okresu) krajowych wegli koksowych wyrazone w zl/t
iw USD/t.

Podazanie cen krajowego wegla koksowego za cenami na
rynku migdzynarodowym pozwala z jednej strony producen-
tom oszacowac przychody, jakic mogg uzyskaé ze sprzedazy
swojego wegla, a z drugiej strony daje informacj¢ odbiorcom
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Rys. 3. Srednie miesieczne ceny krajowego wegla koksowego
i energetycznego i dynamika zmian tych cen w okresie
styczen 2004 + wrzesien 2011

Fig. 3. Average monthly prices of domestic coking and power
coal and the dynamics of changes of these prices in the
period January 2004+September 2011

Zrédlo: na podstawie danych ARP, MG
Source: based on ARP, MG
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Rys. 4. Poréwnanie §rednich rocznych cen sprzedazy wegli
koksowych typu 35 (hard) i typu 34 (semi-soft) w latach
20002011

Fig. 4. Comparison of average annual prices of sale of coking
coals of type 35 (hard) and type 34 (semi-soft) in the
years 20002011

Zrédlo: na podstawie danych ARP, MG
Source: based on ARP, MG
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Rys. 5. Porownanie $rednich cen polskiego wegla koksowego
z cenami wegli metalurgicznych z Australii i USA
w handlu na rynku miedzynarodowym, USD/t

Fig. 5. Comparison of average prices of Polish coking coal with
prices of metallurgical coals from Australia and USA in
the trade on the international market, USD/t

Zrédlo: na podstawie danych: US EIA, BREE, MG
Source: based on US EIA, BREE, MG
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Rys. 6. Poréwnanie $rednich rocznych cen polskich wegli typu
35 na bazie ex works i australijskich wegli hard w eks-
porcie na bazie FOB (port producenta)

Fig. 6. Comparison of annual prices of Polish coals of type
35 on the ex works basis and Australian hard coals in
export on the FOB basis (producer’s port)

IV kw. 2010
1 kw. 2011
1l kew. 2011
10 kw. 2011

Zrédlo: na podstawie danych: BREE, MG
Source: based on BREE, MG

o prawdopodobnych kosztach zakupu surowca do produkcji
koksu.

Dla koksowni, koszt surowca zalezy nie tylko od ceny
oferowanej przez krajowego producenta czy tez przez po-
tencjalnego dostawce zagranicznego, ale tez od kosztow
transportu tego wegla ze zrodta pozyskania. W takim ujeciu
krajowe spotki weglowe zyskuja przewage konkurencyjng nad
importem zamorskim, bo przy takich samych cenach wegla
krajowego ex works i FOB port eksportera, koszty frachtu
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Rys. 7. Poréwnanie Srednich rocznych cen polskich wegli typu
34 na bazie ex works i australijskich wegli semi-soft w
eksporcie na bazie FOB (port producenta)

Fig. 7. Comparison of average annual prices of Polish coals of
34 type on the ex works basis and Australian semi-soft
coals in export on the FOB basis (producer’s port)

Zrédlo: na podstawie danych: BREE, MG
Source: based on BREE, MG
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Rys. 9. Poréwnanie cen importowanego do Polski wegla kokso-
wego (CIF granica) ze Srednimi cenami wegla krajowe-
go (ex works)

Fig. 9. Comparison of prices of imported to Poland coking
coal (CIF border) with average domestic coal prices (ex
works)

Zrédlo: na podstawie danych: Izba Celna W-wa, MG
Source: based on Izba Celna W-wa, MG

morskiego do portéw Polski i ladowego do koksowni (okoto
600 km) sa znacznie wyzsze od kosztow przewiezienia wegla
z kopaln zlokalizowanych w poblizu koksowni.

Ponadto kursy walut wplywaja na optacalno$é exportu
i importu, a ostabienie ztotego przyczynia si¢ do pogorszenia
optacalnosci importu.

Porownanie $rednich cen wegla koksowego importowane-
go do Polski ze $rednimi cenami krajowego wegla ex works
pokazuje wykres na rysunku 9.
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Rys. 8. Zmiany cen krajowych wegli koksowych wyrazonych w zl/tone i w USD/t
Fig. 8. Changes of prices of domestic coking coals expressed in zlotys/ton and in USD/ton
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4. Podsumowanie

Migdzynarodowe rynki wegla funkcjonuja w srodowisku
gospodarki $wiatowej, reaguja wigc nie tylko na sygnaty
ptynace od producentéw czy uzytkownikéw (podaz—popyt,
cksport—import), ale podlegaja dziataniu wszystkich zjawisk
gospodarczych, ktorych wzajemne powigzania sa skompliko-
wane i cz¢sto niemozliwe do przewidzenia.

Podczas gdy koniunkture na wegiel energetyczny deter-
minuje zapotrzebowanie na energi¢ elektryczna, to popyt na
wegiel koksowy zalezy od globalnej koniunktury na rynku
stali. Szybki wzrost gospodarczy Chin i rozwdj produkcji stali
w latach 2001+2010 miaty znaczny wpltyw na globalny bilans
miedzy popytem i podaza surowcoOw do produkeji hutnicze;j.
Dato to producentom i dostawcom surowcoéw mozliwos¢ dyk-
towania cen w sposob bardziej agresywny niz w przesztosci.

Dotychczasowa sytuacja na rynku wegli metalurgicznych
pokazuje, ze rynek jest stabo zbilansowany i jakiekolwiek
zdarzenia losowe ograniczajgce podaz wegli przez $wiatowych
eksporteréw powoduja powazne problemy z dostepnoscia do
najlepszych jakosciowo wegli koksowych i znaczne wahania
jego cen. Jednak realizacje planowanych inwestycji w roz-
woj produkcji w Australii, Mongolii, Rosji, Mozambiku czy
Indonezji, nawet przy rosngcym zapotrzebowaniu na wegiel
powinny stabilizowac jego ceny.
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