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Tres$¢: Na miedzynarodowych rynkach wegla koksowego i koksu metalurgiczne obserwuje sie od kilku miesiecy nieustajacy wzrost cen,
co W potgczeniu z wysokimi kosztami transportu drogg morska doprowadzito do niespotykanego od lat wysokiego poziomu cen
tych surowcow u odbiorcow korncowych. W artykule przedstawiono gtéwne czynniki determinujace obecng sytuacje na opisanych

rynkach
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1. Wprowadzenie

Swiatowe oceny i prognozy dotyczace popytu i pro-
dukcji koksu, a co za tym idzie wielko$ci zapotrzebowa-
nia na wegiel koksowy, oparte sa na biezacych i progno-
zowanych bilansach produkcji stali. Popyt na koks wy-
znacza w glownej mierze hutnictwo zelaza, gdzie zuzywa
si¢ ponad 85% globalnej produkcji tego paliwa. Potrzeby
hutnictwa wynikaja z ilo$ci surowki zelaza wytwarzanej
w wielkich piecach oraz ilo$ci koksu potrzebnego do
wyprodukowania | tony surowki. W prognozach popytu
na koks przyjmuje sig, ze przez najblizsze 15+20 lat tech-
nologia wielkopiecowa pozostanie podstawowym proce-
sem redukcji rudy, a wskaznik wyrazajacy stosunek pro-
dukcji suréwki do produkcji stali surowej bedzie ksztal-
towal si¢ na poziomie 0,7. Niemniej jednak nie wystgpuje
prosta zalezno$¢ pomigdzy wzrostem produkcji suréwki
zelaza i zuzyciem koksu, co zwigzane jest zard6wno z
doskonaleniem technologii procesu wielkopiecowego jak
i z rosnaca substytucja koksu innymi paliwami zastep-
czymi.

Pomimo wzrostu w ostatnich latach §wiatowej pro-
dukcji stali surowej, konsumpcja wegla koksowego sys-
tematycznie ulega obnizeniu. Wynika to zarowno z roz-
woju alternatywnych technologii produkcji stali z pomi-
nigciem procesu wielkopiecowego — takich jak FElectric
Arc Furnaces (EAF), Direct Reduced Iron (DRI) — jak tez
glownie z wdrazaniem na skalg przemystowa technologii
wdmuchu pylu weglowego do wielkiego pieca (Pulveri-
sed Coal Injection — PCI). Technologia ta pozwala na
zredukowanie ilosci stosowanego koksu, a co za tym idzie
obnizenie kosztow procesu wielkopiecowego poprzez
zastosowanie wegli o znacznie nizszych cenach od wegli
koksowych typu hard, na bazie ktorych produkowany jest
koks metalurgiczny. Swiatowy poziom zuzycia wegla PCI
w produkcji wielkopiecowej szacowany byt w 2000 roku

na okolo 56 min t, a prognozy zaktadaja dalszy jego
wzrost do 76 min t w 2005 roku i do prawie 92 min t w
roku 2010.

Prognozy rozwojowe dotyczace $wiatowe]j produkcji
stali surowej zaktadaty na lata 20002005 tempo wzrostu
okoto 1,6% rocznie i wielko$¢ produkcji w 2005 roku na
poziomie 918 min t. Tymczasem w ostatnich dwoch la-
tach globalny wzrost zapotrzebowania na wyroby stalowe
glownie w Chinach a takze w pozostalych regionach
$wiata, spowodowat ze produkcja stali surowej w 2003
roku osiagnegta poziom okoto 962 min t. Prognozy doty-
czace 2004 roku przewiduja, ze §wiatowa produkcja moze
przekroczy¢ miliard t. W samych Chinach poziom pro-
dukcji stali osiagnat rekordowa wielko$¢ 220 mln t co
daje 21% wzrost w stosunku do roku poprzedniego i 23%
udzial w globalnej wielkos$ci produkcji, natomiast $redni
$wiatowy wskaznik wzrostu w 2003 roku wyniost 6,6%.

Swiatowy popyt, produkcja i ceny stali wykazuja
nadal trend rosnacy. Wedtug IISI w I kwartale biezacego
roku §wiatowa produkcja stali surowej wzrosta prawie 9%
w stosunku do I kw. 2003 r., przy czym w Azji wzrost ten
wyniost 14,4% a w samych Chinach 26,4%. Tak znaczny
wzrost globalnej produkcji stali surowej spowodowat, ze
na migdzynarodowym rynku rudy zelaza wystgpuja trud-
nosci z podaza, gtéwnie z powodu znacznego wzrostu
chinskiego importu, ktory wzrost do 150 min t w roku
2003 (w poréwnaniu z 110 mln w roku poprzednim), a
wedhlug prognoz import ten ma wzrosna¢ w 2004 roku do
175 mln tido 225 mIn t w 2007 roku.

Znaczne zaangazowanie Swiatowej floty (masowcow)
do przewozu rudy zelaza w rejonie Azji spowodowato w
drugiej polowie 2003 roku gwaltowny wzrost stawek
frachtowych na rynkach przewozoéw morskich. Poziom
frachtow pod koniec roku byl ponad dwukrotnie wyzszy
w poréwnaniu z I kw. 2003 roku, co w potaczeniu z wy-
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sokimi cenami FOB zaréwno weggla koksowego jak i
koksu, doprowadzito do niespotykanego od lat wysokiego
poziomu cen tych surowcow u odbiorcow koncowych.

Zmiany cen stawek frachtowych w okresie I kw. 2003
— 1 kw. 2004 z portow gtéwnych eksporterow do portow
Europy Zachodniej ilustruje rysunek 1.
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Rys. 1. Wielkos¢ stawek frachtow morskich w okresie
I kw. 2003 — I kw. 2004 z portéow gléwnych
eksporterow wegla koksowego do portow
ARA Europy Zachodniej.

Zrédto: ICR-C WI, wyd. Platts, 2003—2004

2. Rynek koksu metalurgicznego

Swiatowa produkcja koksu od wielu lat oscyluje wo-
kot wartosci 350 min t rocznie, przy czym 97% produkcji
wytwarzane jest w koksowniach bgdacych integralng
czgscig zakltadow hutniczych lub polaczonych gospodar-
czo z hutami, a tylko 3 % wytwarzane jest w koksow-
niach organizacyjnie niezaleznych, ukierunkowanych na
produkcjg rynkowa.

Swiatowe zuzycie koksu w 2003 roku wyniosto okoto
350 mln t, a prognozy rynkowe przewiduja dalszy wzrost
na poziomie 10 mln t rocznie do 2007 roku. W samych
Chinach zapotrzebowanie na koks wzrosto do ponad 147
mln t w poréwnaniu z iloscia 120 min t w 2002 roku.
Podobnie jak w Chinach, rosnacy popyt na koks wystapi
réwniez w Brazylii i Indiach. Utrzymujaca si¢ koniunktu-
ra i wystgpujacy deficyt koksu spowodowaly znaczny
wzrost cen tego produktu na rynku migdzynarodowym.

Migdzynarodowy rynek koksu obejmuje zaledwie
okoto 8% $wiatowej produkcji a gldownymi eksporterami
od kilku lat pozostaja Chiny i Polska, ktorych taczny
udziat w rynku wynosi prawie 70%. Po stronie importe-
row czolowa pozycje zajmuja kraje UE, USA, Japonia i
Brazylia.

W tablicy 1 pokazano gtownych uczestnikow §wiato-
wego rynku koksu oraz wielkos¢ eksportu w 2003 roku.

Wielko$¢ eksportu chinskiego koksu w 2004 roku jest
przedmiotem niepokoju wielu uczestnikow rynku. W
zwiazku z wysokim wewngtrznym popytem, Chiny za-
powiadaja ograniczenie eksportu do ilosci ponizej 10 min
t. W okresie oczekiwania na licencje eksportowe wyda-
wane przez chinskie wtadze rzadowe, ceny FOB koksu
grudniu 2003 roku skoczyly do poziomu ponad 200 USD,
co stanowito trzykrotny wzrost w stosunku do cen z po-
czatku 2002 roku. W styczniu br. pierwszy pakiet licencji
opiewal na 2,3 mln t (potowe oczekiwanej ilosci) co przy
duzym popycie spowodowalo dalszy wzrost cen do 245—
270 USD za tong koksu o zawarto$ci popiotu 12—-12,5%.
Niepokdj na rynku powoduja rowniez doniesienia 0 moz-

liwym zamknigciu wielu koksowni ulowych w Chinach w
zwiazku z realizacja wytycznych dotyczacych ochrony
srodowiska. Utrzymujacy si¢ deficyt koksu na rynku
migdzynarodowym spowodowal dalszy wzrost cen, ktore
w ciagu miesiaca skoczyly o ponad 100 USD do poziomu
FOB 360-390 USD/Mg (w zalezno$ci od zawarto$ci
popiotu). Pod koniec pierwszego kwartatu br. koncerny
hutnicze w Europie, Indiach zmuszone byty do placenia
za chinski koks duzo powyzej 400 USD (420-460), co
przy koszcie frachtu z portow chinskich w wysokosci
okoto 30 USD powodowato ze cena CIF u odbiorcy
ksztaltowata si¢ na poziomie 450-490 USD/Mg. Pod
koniec marca wladze chinskie wydaty kolejne licencje
eksportowe na 4,5 mln t, co wptyngto na chwilowy spa-
dek cen o okoto 40 USD, jednak utrzymujacy si¢ mocny
popyt na koks w USA, Indiach i Europie spowodowat, ze
w kwietniu ceny wrocity do wcze$niejszego wysokiego
poziomu.

Tablica 1. Wielko$¢ eksportu koksu w 2003 roku,

mln Mg
Eksporterzy |Ilos¢ | Glowni odbiorcy

Chiny | 1430 | B o Inde
Polska 4,10 | Niemcy, Austria, Finlandia
Japonia 2,80 | USA, Brazylia, Indie

Rosja 2,30 | Finlandia, kraje Europy Zach.

Hiszpania 1,10 | Francja, Niemcy, Brazylia
Ukraina 0,90 | Turcja, kraje Europy Wsch.
Czechy 0,69 | Niemcy, kraje Europy Zach.
Inni 177 grSaAZ},llliI;die, kraje Europy Zach.,

Razem 28,16

zrodto: Jones A.: ,,Current Coke Market Developments”, IPIS
Meeting, Dusseldorf, January 2004

Zwigkszony popyt na rynku wewngtrznym Japonii
moze spowodowaé spadek eksportu koksu do USA do 0,4
mlin t w porownaniu z 1,4 min t w 2003 roku. Spowoduje
to poglebienie kryzysu na amerykanskim rynku koksu,
gdzie jedynie koncern US Steel jest gtéwnym dostawca
koksu, a pozostate stalownie musza bazowaé na koksie
kupowanym u innych producentow.

Zabezpieczenie popytu na koks w najblizszym okresie
moze obnizy¢ si¢ jeszcze bardziej, a Swiatowe analizy
wykazuja brak potencjalu pozwalajacego na pokrycie
dalszego wzrostu zapotrzebowania w krotkim okresie
czasu.

3. Rynek wegla koksowego

Nadwyzka produkcji wegla ponad poziom wewngtrz-
nego zapotrzebowania gtownych producentow jest
przedmiotem wymiany migdzynarodowej, co w przypad-
ku wegla koksowego stanowi ponad 38% catkowitego
zuzycia wegla w $§wiatowej produkcji koksu. Najwigkszy
deficyt wegla koksowego wystgpuje w Azji i w Europie
Zachodniej, natomiast nadwyzki w Australii i Ameryce
Potnocnej. Najwigkszym importerem jest rynek azjatycki,
przejmujacy prawie 50% ogdlnoswiatowego handlu tym
towarem. Wprawdzie Chiny, bedace najwickszym produ-
centem stali, sa samowystarczalne w pokryciu zapotrze-
bowania na wegiel koksowy, to wielkos¢ popytu w Japo-
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nii, drugiego co do wielkosci producenta stali i najwigk-
szego importera tego typu wegla, ma zasadniczy wpltyw
na rynek wegla koksowego i poziom jego cen. Znacznymi
importerami wegla koksowego sa réwniez inne kraje
azjatyckie jak Korea, Indie, oraz Tajwan. Na rynku euro-
pejskim cze$¢ producentow koksu (np. Polska, Czechy,
kraje WNP) jest surowcowo niezalezna od importu wegla,
jednak kraje Europy Zachodniej bazuja prawie wylacznie
na surowcach importowanych. Udziat krajow UE w $wia-
towym imporcie weggla koksowego wynosi okoto 25%.

Po stronie dostawcoéw, dominujaca pozycje w ekspor-
cic wegla utrzymuje Australia (okoto 50% rynku), ktorej
eksport w 2003 roku wyniost prawie 120 min t (facznie
wegiel hard, semi-soft i PCI). Kolejne miejsca zajmuja
Kanada (23 min t) i USA (20 mln t) a w ostatnich latach
réwniez Chiny (13,1 miln t). Rynek azjatycki zdominowa-
ny jest eksportem z Australii i Kanady, natomiast na ryn-
ku europejskim drugim po Australii dostawca wegla kok-
sowego sa USA, pozostata czgs¢ importu pochodzi gtow-
nie z Kanady, Polski i Rosji.

Wegiel, ktorego gtownym uzytkownikiem jest prze-
myst hutniczy okreslany jest w handlu jako wegiel meta-
lurgiczny. Do kategorii tej zaliczany jest:

— wegiel koksowy typu hard — o najlepszych wtasciwo-
Sciach koksotworczych, stosowany do produkcji wy-
soko gatunkowego koksu metalurgicznego,

— wegiel koksowy typu semi—hard — o nizszej spiekal-
nosci 1 wyzszej zawarto$ci popiotu niz wegiel typu
hard;

— wegiel koksowy typu semi—soft — nie nadajacy si¢
samodzielnie do produkcji koksu dobrej jakosci, cha-
rakteryzujacy si¢ stabymi wlasciwosciami kokso-
tworczymi, niska spiekalnoscia, zwigkszona zawarto-
Scia popiotu,

— wegiel PCI — stosowany w technologii wdmuchu
pylu weglowego do wielkiego pieca, majacy odpo-
wiednio niskg zawarto$¢ popiotu i wilgoci wewngtrz-
nej, sredniej wartosci indeks HGI; do grupy tej zali-
czane sa zardwno wegle o duzej zawartosci czgsci
lotnych (HV) jak i o bardzo matej (semi—antracyty).

Migdzynarodowy rynek wegla koksowego po stronie
dostawcow jest w matym stopniu zrdéznicowany, szcze-
golnie w zakresie dobrych jakosciowo wegli typu hard,
ktérych podaz przy wzrastajacym popycie na wegiel z
importu moze zosta¢ zaspokojona jedynie przez produ-
centoOw z Australii i Kanady. Duza konkurencyjnos¢ pa-
nuje natomiast na rynku pozostatych weggli metalurgicz-
nych typu semi-soft i PCI, gdzie znaczng aktywno$¢
wykazuja Australia, RPA, Chiny, Indonezja, Wenezuela.

Handel weglem koksowym na rynkach migdzynaro-
dowych realizowany jest gléwnie w oparciu o kontrakty
dhugoterminowe (gdzie ceny i wielko$§¢ tonazu ustalane sa
w obustronnych negocjacjach migdzy dostawcami i kupu-
jacymi na okres jednego roku) oraz transakcje terminowe.
W wigkszosci kontraktow okres rozliczeniowy zaczyna
si¢ 1 kwietnia danego roku i konczy 31 marca roku na-
stgpnego (tzw. Fiscal Year — FY). Ograniczona w stosun-
ku do popytu podaz tego wegla powoduje, ze tylko nie-
znaczne jego ilosci sa dostgpne na rynku spot.

Ustalane ceny w kontraktach migdzy japonskimi kon-
cernami hutniczymi (JSM), stanowiacymi potgzny blok
konsumentow, a gléwnymi eksporterami wegla z Austra-
lii i Kanady maja bardzo istotny wpltyw na poziom cen
uzgadniany przez pozostalych uczestnikow rynku wegla

koksowego z rejonu Pacyfiku, a takze z Europy, Brazylii
czy Turcji.

Negocjacje kontraktow na biezacy rok FY 2004/2005
na kluczowym rynku japonskim rozpoczgly sie duzo
wczesniej niz zazwyczaj, a koncerny JSM dbajac o za-
bezpieczenie dostaw niezbgdnej ilosci wegla, przy utrzy-
mujacej si¢ waskiej podazy na rynkach migdzynarodo-
wych, dazyly do szybkiego ich finalizowania. W dotych-
czasowej praktyce pertraktacje miaty miejsce w I kw.
danego roku i konczyly si¢ pod koniec marca, natomiast
w roku biezacym juz pod koniec grudnia 2003 zawarto
porozumienie migdzy najwigkszym australijskim produ-
centem wegla BHP-BMA oraz japonskimi koncernami, w
ktoérym ustalono wzrost cen wegla koksowego typu hard o
1012 USD (ceng FOB referencyjnego wegla z kopalni
Goonyella ustalono na 58 USD/Mg). Producenci wegli
semi—soft zazadali ceny powyzej 40 USD/Mg co stanowi
ponad 33% wzrost w stosunku do cen kontraktowych
roku ubieglego. Sredni wzrost cen kontraktowych FY
2004/2005 wegla produkowanego w kopalniach naleza-
cych do BHP Billiton wyniost 28% 1 dotyczy okolo 30
mln t wegla importowanego przez 5 japonskich stalowni.
Poziom cen wskaznikowych (benchmark prices) wegli
typu hard (kopalnia Goonyella) i semi—soft (Newcastle) w
dtugim horyzoncie czasowym ilustruje rysunek 2.
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Rys. 2. Ceny wskaznikowe (benchmark prices) austra-

lijskich wegli typu hard i semi—soft w kontrak-
tach z japonskimi koncernami JSM.
Zrédio: Hogan L: Leading economic indicators for
Austrlalia’s contract coal prices in the Japanese mar-
ket. ABARE report 2001; ICR-CWI, wyd. Platts, 2003-
2004

Podobny poziom cen kontraktowych FOB na pozio-
mie 57+59 USD/Mg uzgodniono w umowach BHP-BM z
indyjskimi koncernami SAIL (3,5 miln t) oraz Tata Steel
(1,5 miln t) na dostawy w okresie od lipca 2004 do czerw-
ca 2005, a takze z brazylijskimi koncernami (Usimi-
nas/Cosipa, Acominas) na tonaz 1,2 min t.

Japonscy importerzy poczatkiem roku zawarli roOwniez
kontrakty z kanadyjskim koncernem Elk Valley Coal
Corp (drugim najwigkszym na $wiecie producentem we-
gla koksowego) uzgadniajac wzrost cen na poziomie
20%, oraz z kompanig Austral Coal akceptujac wzrost cen
w granicach 20+25%.

W okresie, gdy odbywatly si¢ opisane negocjacje kon-
traktow, rynek spot wegla koksowego charakteryzowat
si¢ bardzo wysokim poziomem cen. Konkurencj¢ na ryn-
ku podsycaty informacje dotyczace sytuacji w Chinach
oraz pojawienie si¢ nowych nabywcow takich jak Ukra-
ina. W wyniku znacznego wzrostu produkcji stali w Chi-
nach nastapil wzrost importu wegla koksowego typu hard
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do 2,6 mIn t w 2003 roku (w stosunku do 0,25 mln w roku
poprzednim), a analitycy rynku przewiduja dalszy jego
wzrost do 5 mIln w roku 2004 co spowoduje, ze Chiny
stang si¢ netto importerem wegla typu hard. Zmniejszyt
si¢ eksport wegla rosyjskiego co spowodowato, ze Ukra-
ina bedaca tradycyjnym jego odbiorca zaczgta poszuki-
wania innych dostawcow tak odlegtych jak USA czy
Australia. Na rynku europejskim wegiel amerykanski
oferowany byt w cenach FOB 71-73 USD/Mg, natomiast
na rynku azjatyckim i w Brazylii po 65-67 USD/Mg.

Utrzymujacy si¢ zwigkszony popyt na wegiel kokso-
wy wynikajacy z rosnacego zapotrzebowania w Japonii,
Indiach i Brazylii, brak mozliwo$ci zabezpieczenia przez
Chiny dostaw wegla w kontraktach, a takze wystgpujacy
w handlu deficyt koksu metalurgicznego i jego astrono-
micznie wysokie ceny, spowodowaly kryzys na migdzy-
narodowym rynku wegla koksowego. Rownocze$nie
nastgpilo ograniczenie podazy wegli australijskich zwia-
zane z trudno$ciami wydobywczymi w niektorych kopal-
niach oraz zatorami w najwazniejszych portach, spotggo-
wanymi awaria urzadzen w porcie Dalrymple Bay i straj-
kami w Newcastle. Rowniez klopoty kanadyjskich eks-
porterow z krajowym transportem kolejowym spowodo-
watly zaleglosci w wysytkach wegla i brak zapasow w
portach. Wszystkie te czynniki doprowadzity na rynkach
migdzynarodowych do gwaltownego wzrostu cen wegli
koksowych zar6wno na rynku spot, jak i w niektorych
kontraktach. Ceny wegli z USA, Australii a takze Rosji w
transakcjach osiggaty w I kw. 2004 roku wysoko$¢
90+135 USD/Mg na bazie FOB (np. Nippon Steel zakupit
0,5 mln t wegla amerykanskiego typu hard w cenie FOB
110 USD/Mg z dostawami od maja 2004). Klopoty z
ciagtoscia dostaw wegla spowodowaly, ze azjatyckie
koncerny zwigkszyly zainteresowanie weglem amerykan-
skim na rynku spot. Obecne warunki rynkowe sa bardzo
sprzyjajace dla wegla przewozonego droga morska z
Ameryki Pétnocnej. Niektore koncerny w USA jak Mas-
sey Energy przerzucita cz¢$¢ wegla HV z sektora energe-
tycznego na rynek wegla metalurgicznego, rowniez mate
kopalnie o wysokich kosztach przy obecnym poziomie
cen moga sprzedawac wegiel z zyskiem.

Poréwnanie poziomu cen wegli koksowych na rynku
spot w II kw. 2003 r. i w II kw. 2004 r. prezentuje rysu-
nek 3. Na podstawie danych publikowanych w Internatio-
nal Coal Report zestawiono ceny FOB wegli (hard, semi—
soft i PCI) w eksporcie z krajow gltoéwnych eksporterow
oraz ceny frachtow z tych krajow do zachodnioeuropej-
skich portow ARA (Amsterdam-Rotterdam-Antwerpia).
Suma tych wielkosci informuje o poziomie cen CFR
(koszt plus fracht) w imporcie do krajow europejskich.

Przedstawione informacje dotyczace cen wegla w
handlu migdzynarodowym odnosity si¢ gtéwnie do cen na
bazie FOB, jednak koncowy koszt dostawy wegla do
odbiorcy jest w znacznym stopniu zalezny od kosztu
transportu droga morska. Pokazane na wykresach wielko-
$ci obrazuja, jak duzy wpltyw na ceny wegli w imporcie
maja stawki frachtow morskich, zmieniajace si¢ okresowo
w zalezno$ci od sytuacji na rynkach towaréw masowych.

Poniewaz ogdlnoswiatowy popyt na wegiel koksowy
wciaz si¢ utrzymuje, koncerny hutnicze, ktore nie zawarty
kontraktow poczatkiem roku lub nie zabezpieczyly do-
staw pokrywajacych ich potrzeby w nadchodzacym sezo-
nie, musza si¢ obecnie godzi¢ na wysokie ceny. Obowia-
zujacy dotychczas system, w ktorym gltowny eksporter
ustalat poziom cen kontraktow a pozostali wzorowali sig
na tych ustaleniach zostal rozbity. Koncern Xstrata Coal

(produkujacy na eksport 11 min t weggla typu hard i ponad
6 mln typu semi-soft) w kontraktach zawieranych na
rynku azjatyckim 1 europejskim uzyskatl s$rednie ceny
powyzej 80 USD/Mg (w niektérych umowach nawet 135
USD/Mg) co w poréwnaniu z rokiem ubieglym (45
USD/Mg) daje $rednio ponad dwukrotny wzrost na FY
2004/2005. W sytuacji nadzwyczajnego niedoboru wegli
ceny nieustannie rosng i eksporterzy ktorzy zawarli wcze-
$niejsze umowy uzyskali gorsze ceny. Przyktadem sa tu
koncerny australijski BHP-BMA czy tez kanadyjski Elk
Valley, ktore w kontraktach podpisanych w grudniu ubie-
glego roku uzyskaty jedynie wzrost cen odpowiednio
28% 1 20%, podczas gdy inni eksporterzy jak Xstrata, UK
Coal (wzrost 40%), Jim Walter (wzrost 48—-50%), Consol
(wzrost 50%) wynegocjowali wyzsze ceny. Przedstawi-
ciele BHP-BM uwazaja jednak, ze ich polityka cenowa
nie wynikala ze zlej oceny sytuacji na rynku wegla kok-
sowego w nadchodzacym sezonie, ale z koniecznosci
zapewnienia sobie dobrych relacji z ich stalymi najwaz-
niejszymi odbiorcami. Posiadajac tak duzy tonaz wegla
do sprzedazy nalezatlo wywazy¢ korzysci wynikajace z
uzyskania krotkotrwatych wysokich zyskow a utrzyma-
niem swojej pozycji na rynku w dlugoletniej perspekty-
wie.
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Rys. 3. Porownanie poziomu cen wegli koksowych na
rynku spot

a—w Il kw. 2003 r., b—w Il kw. 2004 r.
Zrédio: ICR-CWI, wyd. Platts, 2003-2004

4. Podsumowanie

Migdzynarodowy handel weglem jest w okoto 60%
kontrolowany przez 8 producentow, wsérdd ktorych domi-
nujaca pozycj¢ zajmuja BHP Billiton-Mitsubishi Alliance
w Australii 1 Elk Valley Coal Corp. w Kanadzie. Anality-
cy rynku przewiduja, ze podaz wegla koksowego typu
hard pozostanie ograniczona przez kilka nastgpnych lat,
co przy wrastajacym zapotrzebowaniu spowoduje utrzy-
manie si¢ wysokich cen tego wegla co najmniej do konca
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2007 roku. Nowe moce produkcyjne moga zosta¢ uru-
chomione w latach 2004+2008 co =zaledwie sprosta
zwigkszonemu popytowi. Dodatkowa podaz jeszcze w
biezacym roku obiecuja dostawcy z Kanady i Australii
jednak to nie uspokoi rynku, tym bardziej ze jak donosza
zrédla wegiel ten nie zasili otwartego rynku ale zostanie
skierowany do Chin. Szacuje si¢, ze w 2004 roku okoto
5—6 mln wegla amerykanskiego zostanie dodatkowo skie-
rowane na rynek azjatycki (Japonia, Korea, Taiwan),
jednak producenci z USA posiadaja jedynie potencjat do
powrotu na pozycj¢ dostawcy wahadtowego.
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