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Streszczenie

W referacie przedstawiono ksztaltowanie sie eksportu wegla kamiennego w latach 1991 —
2002. Przeprowadzono analize zmian wynikow gornictwa w zaleznosci od wielkosci eksportu.
Podano warunki efektywnosci ekonomicznej eksportu oraz wskazano na elementy powodujqce
zmiane tej efektywnosci.
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Ksztaltowanie si¢ eksportu wegla w latach 1991 —2002

Wysoki poziom eksportu wegla w latach osiemdziesiatych (28,9 mln ton w roku 1989) ulegt
znaczacemu obnizeniu do 18,7 min ton w roku 1992. W latach 1993 — 1995 nastepowatl stopniowy
wzrost eksportu do 32,3 min ton w roku 1995. W nastgpnych latach obserwuje si¢ stopniowe
obnizenie eksportu wegla do poziomu 22,6 min ton w roku 2001. W roku 2002 eksport wegla wyniost
22,9 min ton.

Na rysunku 1 przedstawiono ksztaltowanie si¢ wielkosci sprzedazy wegla ogdlem oraz w podziale
na sprzedaz w kraju i1 na eksport. Obserwuje si¢ znaczace obnizenie sprzedazy krajowej wegla w
okresie 1991 — 2002 o ponad 40 min ton. Tendencja spadkowa w eksporcie wegla w latach 1995 —
2002 wynika z wielu czynnikéw, wsrod ktorych nieposlednia role odgrywa prze§wiadczenie o
nicoptacalnosci eksportu wegla.
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Rys. 1 Sprzedaz wegla kamiennego w latach 1991 - 2002
Fig. 1. Hard coal sale in 1991 — 2002

Na rysunku 2 przedstawiono ksztaltowanie si¢ cen wegla ogdlem, w sprzedazy krajowej i w
eksporcie na tle jednostkowego kosztu sprzedanego wegla. W analizach ekonomicznych goérnictwa
wegla kamiennego wykorzystuje si¢ ksiggowa kategorig kosztoéw nazwywang ,,jednostkowe koszty
sprzedanego wegla”. Koszty te to suma kosztow poniesionych na wydobycie wegla, ktory zostat
sprzedany. Nie uwzglednia si¢ w nich innych kosztow zwiazanych z wydobyciem wegla nie
zaliczonego do sprzedazy (deputaty, wegiel na cele inwestycyjne, reklamowe, darowizny, straty i
ubytki, wegiel na wytworzenie innych produktow, na przerdb i sprzedaz, a takze wegiel kierowany na
zwaly). Jednostkowe koszty sprzedanego wegla nie sa pelnymi kosztami ponoszonymi przez kopalnie.
Poniewaz brak jest informacji o petnych kosztach, w dalszej czg$ci artykulu porownania cen i kosztow
beda dokonywane w oparciu o jednostkowe koszty sprzedanego wegla, zdajac sobie sprawe, ze
rachunek taki jest niepeiny.
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Rys. 2 Srednie ceny sprzedazy oraz $redni jednostkowy koszt sprzedanego wegla w latach 1991 - 2002
Fig. 2. Average coal prices and average unit cost of sold coal in 1991 — 2002

Do roku 1993 ceny wegla przeznaczonego na eksport byly wyzsze od cen uzyskiwanych w kraju.
W latach 1991 i 1992 ceny te byly wyzsze od jednostkowego kosztu sprzedanego wegla, a do
ujemnego wyniku na sprzedazy wegla przyczyniala si¢ niska cena wegla w kraju. W latach nastgpnych
nastapitlo odwrdcenie tych tendencji i cena uzyskiwana przez goérnictwo za wegiel sprzedawany w
kraju byta wyzsza od cen uzyskiwanych za wegiel kierowany na eksport. Cena krajowa przewaznie
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(poza latami: 1996, 1998 i 1999) byta wyzsza od jednostkowego kosztu sprzedanego wegla. Poniewaz
w statystyce kosztow gornictwa usrednia si¢ ceny wegla sprzedanego w kraju z cenami wegla
sprzedanego w eksporcie, uznano, ze za ujemne jednostkowe wyniki ze sprzedazy wegla w latach
1995 — 1999 odpowiadata niska cena wegla w eksporcie.

W roku 1998 cena eksportowa stanowita 59,3% jednostkowego kosztu sprzedanego wegla.
Pokrycie jednostkowego kosztu sprzedanego wegla cena eksportowa wzrosto w roku 2001 do 86,7%,
a w 2002 obnizyto si¢ do 75,3%. Niepelne pokrycie przez ceng eksportowa jednostkowego kosztu
sprzedanego wegla leglo u podstaw programowych dziatan zmierzajacych do ograniczenia poziomu
eksportu wegla kamiennego. Jest to poglad niezwykle kontrowersyjny i budzacy wiele emocji. Handel
weglem na migdzynarodowym rynku odbywa si¢ na innych zasadach niz handel weglem na rynku
wewngetrznym. Na rynku wewngtrznym ceny wegla musza by¢ wyzsze niz koszty jego pozyskania,
gdyz w przeciwnym przypadku ponoszone sa straty, mogace doprowadzi¢ przedsigbiorstwo gornicze
do bankructwa. Ceny wegla na rynku migdzynarodowym wyznaczaja relacje popytu i podazy
wystepujace na tym rynku. Jezeli ceny sa nizsze niz koszty pozyskania wegla, to eksportowac
powinno si¢ wytacznie nadwyzki wegla. Wowczas istotng sprawa jest czy ceny na rynku
migdzynarodowym sa wyzsze niz koszty zmienne (tzn. koszty ponoszone na pozyskanie tych
nadwyzek wegla). Tu trzeba dodac, ze jezeli kopalnia powstala z przeznaczeniem wytacznie produkcji
wegla na eksport, to jej koszty pozyskania wegla musza by¢ nizsze niz ceny S$wiatowe
ekwiwalentnego jakosciowo wegla. Nalezy wiec wyraznie rozrozni¢ eksport nadwyzek wegla od
eksportu calej produkcji kopalni. Problem ten zostanie szczegdélowo omowiony w dalszej czesci
artykutu.

Zaré6wno w programie rzadowym reformy gornictwa wegla kamiennego [9] jak rowniez w
jego korekcie [7] na lata 1998 — 2002 zalozono, pomimo braku szczegdétowych
ekonomicznych uzasadnien, zmniejszanie poziomu eksportu wegla do poziomu 20 mln ton w
roku 2002 i docelowego poziomu okoto 10 min ton w dtuzszej perspektywie. Poziom ten
uznano w programie restrukturyzacji za ekonomicznie uzasadniony, zaktadajac réwnoczesnie,
ze stanowi¢ on moze bufor dla zabezpieczenia wahan popytu krajowego na wegiel.

Programowe ograniczenia wielkoSci eksportu nie zostaly w pelni zrealizowane. W 2002 roku
eksport byt 0 2,9 mIn ton wyzszy od zalozonego w programie rzadowym.

W programie restrukturyzacji gornictwa weggla kamiennego na lata 2003 — 2006 [8§]
zatozono obnizenie sprzedazy krajowej wegla do 72,4 min ton w roku 2003 do 67,9 min ton
w roku 2006. Przewidziano obnizenie poziomu eksportu z 21,4 mln ton w roku 2003 do 18,2
min t w roku 2004, 18,6 min ton w roku 2005 i 19,3 miIn ton w roku 2006. Z prognoz
zapotrzebowania na wegiel wynikla konieczno$¢ obnizenia jego wydobycia z poziomu 101,8
min ton w roku 2002 do 95,1 mln ton w roku 2003 oraz do 88,8 mIn ton w latach 2004 —
2006. Program restrukturyzacji przewiduje zmniejszenie zdolnosci produkcyjnych z tytulu
catkowitej likwidacji kopaln w roku 2003 o 12,7 min ton. W programie tym nastapito
odstapienie od znaczacej redukcji eksportu, sygnalizowanej w poprzednich programach.

Jednakze w dalszym ciagu przeswiadczenie o koniecznosci ograniczania nieoptacalnego
eksportu wegla jest powszechne wsrod szerokiej opinii spotecznej. Poglad ten pojawia si¢
rowniez czg¢sto w wypowiedziach decydentow (w tym takze zwigzanych z gornictwem), 1 to
pomimo, ze do tej pory opublikowano szereg artykutow [1, 2, 4] nie zgadzajacych si¢ z takim
stanowiskiem.

Problem oplacalnosci i efektywnosci ekonomicznej eksportu

Twierdzenie o nicoptacalnosci eksportu wegla wynika z prostego poréwnania uzyskanej ceny z
jednostkowym kosztem pozyskania wegla. Z faktu, ze ceny te sa nizsze od kosztow wysuwa sig¢
wniosek, Ze taki eksport nalezy eliminowac. Ten wniosek nie jest jednak poprawny. Nalezy bowiem
rozrozni¢ pojecie oplacalnosci eksportu od pojecia efektywnosci ekonomicznej eksportu.

O oplacalnosci eksportu moéwimy w przypadku, gdy jego realizacja poprawia zysk
przedsigbiorstwa. Oznacza to, ze eksport wegla jest oplacalny, gdy prowadzony jest po
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cenach przekraczajacych jednostkowe koszty pozyskania wegla. W takim przypadku kazda
tona wyeksportowanego wegla przynosi zysk bedacy roznica pomigdzy uzyskana cena a
jednostkowym kosztem pozyskania tego wegla. Przy zatozeniu, ze cena uzyskana w kraju
réwniez przewyzsza koszty pozyskania wegla mozemy méwic, ze sprzedaz wegla ogdtem jest
oplacalna. Niestety w przewazajacych przypadkach, w polskich kopalniach eksport wegla
odbywa si¢ po cenach nizszych od jednostkowych kosztow pozyskania tego wegla, a wigc nie
jest oplacalny. Nie oznacza to jednak, ze nalezy go ograniczad.

Przy istniejacym potencjale produkcyjnym polskiego gornictwa koszty pozyskania wegla w
znaczacym stopniu zaleza od poziomu produkcji. Wynika to z istniejacych bardzo wysokich kosztow
statych pozyskania wegla, to znaczy kosztow, ktore przedsigbiorstwo gornicze ponosi bez wzgledu na
to czy produkuje czy nie. Sa to koszty typu amortyzacja, koszty wynagrodzen, podatki od
nieruchomosci, ubezpieczenie itp. Jesli przedsigbiorstwo goérnicze nie wyprodukuje wegla, ktory do tej
pory kierowalo na eksport, to pogorszeniu ulegnie stopien wykorzystania zdolnosci produkcyjnych
tego przedsicbiorstwa. Koszty state przedsigbiorstwa zostana poniesione w pelnej wysokosci lecz
przypadna na mniejszg ilo§¢ wyprodukowanego wegla, powodujac wzrost jednostkowych kosztow
pozyskania wegla. O ile uzyskiwana cena sprzedazy krajowej bedzie wyzsza od nowych,
podwyzszonych kosztéw pozyskania wegla, przedsigbiorstwo pozostanie rentowne (tj. uzyska dodatni
wynik ze sprzedazy wegla). Gdy jednak uzyskiwana cena krajowa bedzie nizsza od nowych,
podwyzszonych kosztow pozyskania wegla, przedsigbiorstwo poniesie stratg na sprzedazy wegla.

Opisane powyzej zjawisko zilustrowano w tabeli 1 na przyktadzie danych uzyskanych
przez goérnictwo wegla kamiennego ogétem w roku 2002. Dane te przedstawiono w kolumnie
2, przy czym 79% udziat kosztow statych w koszcie sprzedanego wegla wyznaczono
uzywajac modelowego podziatu kosztow rodzajowych na state i zmienne [3].

TABELA 1. Symulacja wyniku ze sprzedazy wegla gornictwa wegla kamiennego w roku 2002 przy
zatozeniu rezygnacji z eksportu wegla oraz przy zalozeniu wzrostu eksportu wegla

TABLE 1. Simulation of the results from coal sale in 2002 in case of resignation form coal export and
in case of coal export increase

Wariant wzrostu eksportu
1 0,
e . Wykonanie Warlantu . wegla 0 10% przy
Wyszczegodlnienie rezygnacji jednoczesnym obnizeniu
2002 ; . .
z eksportu sredniej ceny eksportowej
na ten wegiel o 10%
1 2 3 4
Sprzedaz wegla ogdtem min t 99,94 77,07 102,23
sprzedaz krajowa min t 77,07 77,07 77,07
wtym: [sprzedaz na eksport min t 22,87 0,00 25,16
Cena wegla ogétem 7zt 142,55 153,95 141,46
Cena krajowa zit 153,95 153,95 153,95
Cena na eksport zi/t 104,14 0 103,19
Przychody ze sprzedazy wegla min PLN 142473 11 865,6 14 461,90
ze sprzedazy krajowej min PLN 11 865,6 11 865,6 11 865,60
wtym: |z eksportu min PLN 2381,7 0,0 2596,3
min PLN 13 814,4 13 150,7 13 881,1
Koszty sprzedanego wegla
7/t 138,22 170,63 135,78
min PLN 10913.4 109134 109134
koszty state™
7/t 109,19 141,6 106,75
. . In PLN 2901,0 22373 2967,7
W tym: [koszty zmienne il
7/t 29,03 29,03 29,03
. . mln PLN 432.9 -1285,1 580,8
Wynik ze sprzedazy weggla
7/t 4,33 -16,68 5,68

* Przyjeto 79% udzial kosztow stalych w koszcie sprzedanego wegla.
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Przy poziomie sprzedazy ogétem wynoszacej 99,9 min ton (w tym eksport 22,9 min ton)
gornictwo uzyskatlo dodatni wynik ze sprzedazy wegla w wysokosci 4,33 zt/t. W przypadku, gdyby
ograniczono produkcje wegla o ilo$¢ przeznaczona na eksport (kolumna 3) to chociaz cena
sprzedanego wegla bytaby wyzsza (bo bylaby rowna $redniej cenie sprzedazy uzyskanej w kraju),
nastapitby wzrost jednostkowego kosztu sprzedanego wegla z 138,22 zt/t do 170,63 zt/t i wynik ze
sprzedazy wegla bylby strata w wysokosci 16,68 zl/t. Rezygnujac z eksportu, gornictwo wegla
kamiennego poniostoby wigc stratg. Jednostkowy wynik ze sprzedazy wegla uleglby pogorszeniu o
ponad 20 zl/t.

W kolumnie 4 przedstawiono symulacj¢ ksztaltowania si¢ jednostkowego wyniku ze sprzedazy
wegla przy zalozeniu, ze w 2002 roku udatoby si¢ wyeksportowa¢ o 10% wegla wigcej. Analiza
zaktada dodatkowo, ze eksport ten odbywalby si¢ po nieco nizszych cenach, tak, ze $rednia cena
wegla w eksporcie obnizylaby si¢ o 10%. W takim przypadku wzrost eksportu poprawitby wynik ze
sprzedazy wegla gornictwa wegla kamiennego z 4,33 zt/t do 5,68 zl/t. Kazda dodatkowa sprzedaz
wegla na eksport po cenie, ktora bylaby wyzsza od jednostkowego kosztu zmiennego sprzedanego
poprawilaby wynik gérnictwa.

Mozna zatem stwierdzi¢, ze zaniechanie eksportu wegla prowadzi do pogorszenia wynikow
gbrnictwa, a wzrost eksportu — do poprawy wynikow. A wiec eksport wegla po cenach wyzszych od
jednostkowych kosztoéw zmiennych jego pozyskania jest efektywny ekonomicznie.

Jesli ceny wegla na rynku krajowym sa wyzsze od jednostkowych kosztow pozyskania wegla,
przedsigbiorstwo gornicze moze — bez obawy, ze ponosi¢ bedzie straty — sprzedawaé nadwyzki swego
wegla na eksport po cenach nizszych od jednostkowego kosztu pozyskania wegla (ale wyzszych od
jednostkowych kosztow zmiennych). Przyjmujemy tu milczaco, ze koszty pozyskania wegla
uwzgledniaja wszystkie koszty poniesione na wyprodukowanie tego wegla, a na pozostalych
rodzajach dziatalnosci przedsigbiorstwo nie ponosi strat.

Jesli ceny wegla na rynku krajowym sa nizsze od kosztéw pozyskania wegla, to przedsigbiorstwo
ponosi straty, przy czym ponosi je tym wigksze im bardziej ogranicza produkcje wegla z
przeznaczeniem na eksport. Takie przedsigbiorstwo moze poprawi¢ swoje wyniki ekonomiczne (nie
wspominajac tu o procesach restrukturyzacyjnych) poprzez wzrost produkcji. Wtedy sredni
jednostkowy koszt pozyskania wegla obnizy sig, by¢ moze nawet ponizej cen na rynku krajowym, a
dodatkowa ilo$¢ wegla powinna by¢ wyeksportowana po cenach wyzszych od kosztéw zmiennych.
Takiego zabiegu nie mozna zastosowaé jeS$li dodatkowo wyprodukowany wegiel nie znajdzie
nabywcy zagranicznego. Wtedy kopalnia pozostanie nieefektywna i bgdzie przynosi¢ straty. Uniknaé
ich mozna tylko poprzez obnizenie kosztow pozyskania wegla (procesy restrukturyzacyjne) lub, gdy
to staje si¢ niemozliwe, kopalni¢ nalezy zaliczy¢ do kopaln trwale nierentownych (w warunkach
funkcjonujacych cen na rynkach).

Zjawisko uzyskiwania cen eksportowych na poziomie nizszym od cen krajowych jest czgsto
oceniane jako zjawisko doptacania przez krajowego odbiorce wegla do odbiorcy z zagranicy.
Tymczasem zwigkszenie wydobycia i skierowanie go na eksport powoduje obnizenie kosztow
produkcji ogétem, a tym samym mozliwe jest uzyskanie dodatnich wynikow ze sprzedazy wegla przy
nizszym poziomie cen krajowym. Mowiac wprost: eksport wegla pozwala na obnizenie cen na wegiel
na rynku krajowym.

W Polsce gomictwo boryka si¢ z problemem braku réwnowagi pomigdzy zdolno$ciami
produkcyjnymi podmiotéw gornictwa a sumarycznym popytem na polski wegiel w kraju i za granica.
Zdolnosci produkcyjne kopaln nie sa w petni wykorzystane, co powoduje utrzymywanie si¢ wysokich
kosztow pozyskania wegla. Ponadto nasila si¢ wzajemna konkurencja podmiotow gornictwa na rynku
krajowym, prowadzaca do obnizenia cen na wegiel, czgsto do poziomu nizszego od kosztow
pozyskania wegla. W tych okolicznosciach jedynym rozsadnym rozwiazaniem jest dostosowanie
zdolnosci produkcyjnych do wielkosci popytu (zapotrzebowanie krajowe plus efektywny
ekonomicznie eksport) na wegiel, poprzez likwidacje trwale nierentownych kopaln. Podjgcie decyzji o
likwidacji nie jest wcale sprawa prosta. Powinna by¢ bowiem poprzedzona doglebna analiza pelnych
kosztow pozyskania wegla i mozliwos$ci ich obnizenia jak réwniez szczegdétowa analiza popytu na
wegiel tej kopalni w kraju i za granica wraz z analiza mozliwych do uzyskania cen.
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Ewentualne decyzje podjgte bez rzetelnych analiz moga prowadzi¢, w skrajnych przypadkach, do
zaburzenia poziomu roéwnowagi pomigdzy podaza 1 popytem w kraju przez obnizenie
konkurencyjno$ci polskiego wegla w stosunku do wegla importowanego.

Elementy wplywajace na zmiang¢ efektywnosci ekonomicznej
eksportu wegla

Jedynym warunkiem zachowania efektywnos$ci ekonomicznej eksportu wegla jest uzyskanie ceny
przewyzszajacej jednostkowy koszt zmienny pozyskania wegla.

Oczywiscie im uzyskiwana cena jest w wyzsza (w wyzszym procencie przekracza koszt zmienny
pozyskania wegla) tym efektywno$¢ eksportu jest wigksza.

Cena jaka mozna uzyskac za wegiel w eksporcie zalezy od [4]:

¢ cen wegla na rynkach §wiatowych.
¢ kursu ztotego w stosunku do walut zachodnich (zwtaszcza dolara);
¢ koszty transportu wegla z kopalf do portow.

Wraz ze wzrostem cen wegla na rynkach swiatowych poprawia sig efektywno$¢ eksportu.

Ceny wegla energetycznego w portach Zachodniej Europy w latach 1991 — 1999 wykazywaly
generalnie tendencj¢ spadkowa [5] z poziomu 42,8 USD/t w roku 1991 do poziomu 28,8 USD/t w
roku 1999, po czym nastapil wzrost cen do 39,3 USD/t w roku 2001 i spadek do 31,6 USD/t w roku
2002. Aktualnie obserwuje si¢ kolejne wzrosty cen wegla energetycznego.

Ceny wegla koksowego rowniez ulegaty wahaniom, przy czym w latach 1991 — 1995 nastapit
spadek cen z okoto 60USD/t w roku 1991 do 54 USD/t. Znaczacy spadek cen nastapit w roku 1999 —
do okoto 49 USD/t i 2000 do okoto 47 USD/t [6]. Aktualnie ceny wegla koksowego sq w trendzie
wzrostowym.

Wazrost kursu dolara poprawia efektywnos¢ eksportu, tzn. przy ustalonej cenie eksportu wyrazonej
w USD/t uzyskuje si¢ wigksza kwote w zlotych. W latach 1991 — 2002 nastapil bardzo znaczacy
wzrost wartosci ztotego powodujac, Ze przy ustalonej cenie, jaka mozna uzyskaé za wegiel za granica,
uzyskana kwota w wartosci nabywczej ztotego byla coraz nizsza. Roczna zmiana kursu dolara po roku
1990 byta we wszystkich latach, za wyjatkiem roku 1997 i 1999, nizsza od inflacji ztotego. W roku
2002 $rednia warto$¢ ztotego w stosunku do dolara byta o 66% wyzsza niz w roku 1991.

Za eksportowany wegiel mozna otrzymac ceng (wyrazona w USD/t) nie wyzsza od funkcjonujacej
na rynku odbiorcy. Koszty zwiazane z dostarczeniem tego wegla do odbiorcy pomniejszaja kwotg jaka
kopalnia moze za ten wegiel uzyska¢. Wsrdd tych kosztow najistotniejszym jest koszt transportu
wegla z kopaln do portow. Sredni koszt transportu wegla ze $laskich kopalh do portéw polskich od
kilku lat utrzymuje si¢ na bardzo wysokim poziomie. Koszt transportu 1 tony wegla na odleglosé 620
km (przyktadowa odlegto$¢ pomigdzy kopalniami katowickimi a portami polskimi) wyniost w 2002
roku (bez uwzglednienia ewentualnych upustéw) okoto 17 USD/t. Konieczno$¢ poniesienia tych
kosztow oraz innych kosztow zwiazanych z eksportem wegla (marza posrednika, ubezpieczenia itp.)
powoduje, Zze cena za wegiel uzyskiwana przez kopalnig jest nawet o 30 — 40% nizsza od ceny jaka
ptaci odbiorca wegla. Obnizenie stawek PKP za przewozy wegla mogltoby poprawic¢ efektywnosé
eksportu oraz zwigkszy¢ ilo$¢ eksportowanego wegla.

Wymienione elementy spowodowaly w poprzednich latach stopniowe pogarszanie si¢ relacji
pomigdzy uzyskiwana cena a jednostkowym kosztem sprzedanego wegla. W prognozach dotyczacych
poziomu eksportu ten fakt powinien by¢ brany pod uwagg. Nalezy jednak zwrdci¢ uwage, ze o
rzeczywistej efektywnosci konkretnego kontraktu eksportowego decyduja warunki jakie w chwili jego
zawierania panuja na rynku. Chwilowe wahania trendéw i kursow moga diametralnie zmieniaé
efektywnos¢ eksportu.

Niemniej jednak, poniewaz udzial kosztow zmiennych w koszcie pozyskania wegla jest
stosunkowo niski w przewazajacej ilosci realizowanych kontraktow eksportowych uzyskana cena
spelnia warunki efektywnego eksportu. Do wyjatkéw w tym zakresie naleza proby sprzedazy za
granic¢ miatdow weglowych o bardzo niskich parametrach jakosciowych.
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W handlu migdzynarodowym obowiazuja bowiem ustalone standardy jakosciowe wegla. Nie
mozna wige liczy¢ na to, ze kazdy zaoferowany wegiel znajdzie nabywce za granica. Eksportowany
moze by¢ tylko wegiel spelniajacy wymagania miedzynarodowego obrotu.

Dlatego wszystkie analizy optacalnosci produkcji i efektywnosci eksportu powinny byc
prowadzone indywidualnie dla kazdej z kopaln z uwzglednieniem specyfiki produkowanego wegla
oraz jego jakosci.

Whioski

1. W istniejacych warunkach na rynku krajowym i migdzynarodowym warunkiem optacalnosci
produkcji wegla jest by (prawidlowo wyznaczone) jednostkowe koszty pozyskania wegla byty
nizsze od cen wegla na rynku krajowym.

2. Eksport wegla jest efektywny ekonomicznie jesli cena wegla w eksporcie pokrywa jednostkowe
koszty zmienne pozyskania wegla.

3. Ceny uzyskiwane przez kopalnie za eksportowany wegiel zaleza od cen $wiatowych na wegiel,
kursu dolara oraz kosztow zwiazanych z transportem wegla.

4. Decyzje o likwidacji kopaln powinny wynika¢ z rzetelnej analizy popytu na wegiel w kraju i za
granica. W przypadku wykazanego braku rownowagi pomig¢dzy podaza a popytem likwidacja
kopaln o najgorszych prognozach optacalno$ci produkcji i efektywnosci eksportu jest
rozwigzaniem efektywniejszym od ograniczania produkcji w kopalniach istniejacych.
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Lidia GAWLIK

Conditions of hard coal export

Abstract

Export of coal and coal prices in the years 1991 — 2002 are shown in the paper. The analysis
coal mining results changes is done as a function of the level of export. The conditions of

economic effectiveness of coal export are given and the elements that change the effectiveness
are discussed.
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